Wyktadowcami na Kursie Posrednika w obrocie nieruchomsciami ZSPON s3 cztonkowie naszego
Stowarzyszenia oraz cztonkowie Stowarzyszen zrzeszoych w PFRN jak i specjalisci w dziedzinie marketingu,
ktérzy posiadaja ogromne doswiadczenie zawodowe i na co dziend pracujg jako posrednicy. To praktycy,
eksperci i profesjonalisci, ktérzy dzielg sie swojg wiedza.

Marcin Wisniewski — licencjonowany posrednik w obrocie nieruchomosciami (nr
licencji 4224).

Ukonczyt Uniwersytet Warminsko-Mazurski w Olsztynie — kierunek: Geodezja i
Kartografia. Od 2001r. Do chwili obecnej pracuje w spdtce Ryzo Nieruchomosci
(wczesniej Agencja Obrotu Nieruchomosciami RYZO). Od 2005r. prowadzit praktyki
zawodowe na posrednika w obrocie nieruchomosciami zaréwno w formie
indywidualnej jak i grupowych warsztatéw, prowadzit réwniez szkolenia on-line.

Prowadzi wyktady: Ustalenie stanu prawnego nieruchomosci cz.l i cz.1l.

Bartosz Ciechanowicz - licencjonowany posrednik w obrocie nieruchomosciami (nr
licencji 7216).

Kariere posrednika rozpoczat w 2003r, a od 2007r. prowadzi wtasne biuro
nieruchomosci - City Nieruchomosci. Ukonczyt studia podyplomowe w zakresie
wyceny nieruchomosci. Cztonek Zarzagdu ZSPON przez dwie kadencje. Prowadzi zajecia
na kursie Posrednictwa w obrocie nieruchomosciami od uruchomienia projektu, czyli
od 2014r. Jeden z inicjatoréw powstania portalu posrednikéw - DobryAdres.pl. Czynny
inwestor na rynku nieruchomosci. Prywatnie kibic pitki noznej, fan narciarstwa i
mitosnik podrdzy.

Prowadzi wyktady/¢éwiczenia: Relacje z klientami.

Katarzyna Kusmierz - licencjonowany posrednik w obrocie nieruchomosciami (nr
licencji 14693) oraz licencjonowany zarzgdca nieruchomosci (nr licencji 19215).
Cztonek zarzagdu DOSPON.

Prowadzi wyktady: Dziatalno$¢ zawodowa. Promowanie profesjonalizmu.

Bartosz Gtowacki — licencjonowany posrednik w obrocie nieruchomoséciami (nr licencji 2064).

Od wielu lat prowadzi wyktady na Studiach Podyplomowych dla kandydatéw na posrednikdéw, zarzadcow i
rzeczoznawcow na Uniwersytecie Szczecinskim oraz ZUT w Szczecinie. Dziatalnos¢ w zakresie posrednictwa w obrocie
nieruchomosciami prowadzi nieprzerwanie od 1997r. Absolwent Studiéw Podyplomowych Uniwersytetu Szczeciriskiego
na kierunku ,Wycena nieruchomosci i przedsiebiorstw”.

Prowadzi wyktady: Dokumentacja Techniczna nieruchomosci cz.l; Realizacje umoéw z klientami.

' IAgata Sworobowicz - licencjonowany posrednik w obrocie nieruchomosciami
(licencja numer 10279). Absolwentka Uniwersytetu Szczecinskiego - Wydziat
“JFinansoéw i Bankowosci. Posiada niemal dwudziestoletnie doswiadczenie w branzy
nieruchomosci. Obecnie jest prezesem Zarzadu ZSPON. Wiascicielka agencji
‘Enieruchomosci - Moje M.

' \Prowadzi wyktady/¢éwiczenia: Organizacja transakcji sprzedazy (wyktady i ¢éwiczenia);
¢ \Organizacja transakcji (negocjacje).



Stawomir Ledzinski — licencjonowany posérednik w obrocie nieruchomosciami (nr
licencji 1532).

Przez wiele lat byt cztonkiem Zarzadu ZSPON - skarbnik, wiceprezes oraz prezes
ZSPON, byt odpowiedzialny za kontakt z mediami w/s marketingu i kreowania
przyjaznego wizerunku posrednika w ZSPON. Przez 10 lat prowadzit zajecia w
zakresie posrednictwa w obrocie nieruchomosciami na uczelniach ZUT,
Zachodniopomorskiej Szkole Biznesu w Szczecinie i Gorzowie Wlkp., Wyzszej Szkole
Biznesu oraz zajecia praktyczne w Szczecinie, Gorzowie WIkp., Kotobrzegu i
Koszalinie.

Prowadzi wyktady: Organizacja transakcji najmu nieruchomosci (podatki).

Matgorzata Florczak — licencjonowany posrednik w obrocie nieruchomos$ciami (nr lic. 3962).

Absolwentka Uniwersytetu Szczecinskiego, kierunek Prawo i Administracja. Posiada 20 letnie doswiadczenie w pracy
zwigzanej z posrednictwem w obrocie nieruchomosciami, prowadzi m.in. szkolenia pracownicze branzowe, praktyki
zawodowe na posrednikow w obrocie nieruchomosciami— indywidualne i warsztatowe. Wtascicielka firmy Profesja-
doradztwo prawne, nieruchomosci.

Prowadzi wyktady/¢wiczenia: Dokumentacja Techniczna nieruchomosci cz.ll oraz Zarzadzanie biurem.

- Michat Karbowniczyn - Praktyk z 17-letnim stazem. Od 2008 roku w branzy finansowej
wspiera Klientéw Indywidualnych i Przedsiebiorstwa w realizacji ich celéw z wykorzystaniem
finansowania witasnego i obcego. Na koncie setki milionéw ztotych udzielonego finansowania
' réznego rodzaju. Posrednik w obrocie nieruchomosciami, od 2020 roku z licencjg PFRN.
‘ Wiasciciel marki Karbowniczyn Nieruchomosci i Finanse oraz Dom Finanséw. Prywatnie
. Zeglarz, pasjonat starych zamkdw i patacéw oraz Tata tréjki dzieci.

- Prowadzi wyktady/¢wiczenia: Organizacja transakcji — finansowanie

Agnieszka Karbowniczyn — Zawodowo zajmuje sie zdjeciami, filmami nieruchomosci
pracujac w rodzinnej firmie. Jednoczesnie posiada Licencje Zarzadcy nieruchomosci,
ktora pozwolita jej zdoby¢ duzg wiedze w tym zakresie. Z zamitowania radiestetka,
ktora zajmuje sie badaniem gruntow. Prywatnie mama tréjki dzieci i ogrodniczka z
zamitowania.

Prowadzi wyktady/éwiczenia: Fotografia wnetrz.

Dorota Dwornik — ekspertka komunikacji i strateg marketingowy. Przez lata zwigzana z
Otodom, gdzie odpowiadata za komunikacje wewnetrzng i zewnetrzng oraz stata za
rozpoznawalnymi w branzy projektami, takimi jak m.in. Rada Doradcza Klientéw, Spotkanie
Lideréw czy magazyn Lighthouse.

W 2021 roku zatozyta wtasng agencje Inicjatywy Dorota Dwornik, w ktdrej zrzesza ekspertow z
marketingu i wspiera marki (biura nieruchomosci, stowarzyszenia, deweloperéw) oraz
ekspertéw z branzy nieruchomosci w budowaniu marek, ktére przyciaggajg jak zorza polarna —z
autentycznym tonem, dobrze zaprojektowang Sciezkg klienta i spdjng strategiag komunikacyjna.

Prowadzi wyktady: Marketing nieruchomosci




1Dominika Mikulska — B2B marketing manager @Nieruchomosci-online.pl, redaktor
naczelna @ESTATE Magazyn Rynku Nieruchomosci.
Program kursu na licencje posrednika ZSPON peten jest praktycznych wskazowek i
merytorycznej wiedzy wprost od osdb, ktére na co dzien pracujg w branzy. Dzieki wspotpracy
z Nieruchomosci-online.pl, przyblizymy takze tajniki maksymalnego wykorzystania
przestrzeni reklamowej portalu ogtoszeniowego.

~ Pani Dominika poprowadzi webinar pod hastem "Skuteczna promocja ofert i marki agenta
w portalu". Prezentacja bedzie poswiecona takim praktycznym zagadnieniom, jak:
budowanie atrakcyjnosci ogtoszenia, zwiekszenie widocznosci ofert, lepsze wykorzystanie
sptywajgcych kontaktow, wzbogacenie obstugi klienta o dodatkowe elementy, dbanie o
profesjonalny wizerunek posrednika, korzysci programu Profesjonalny Agent.

Wszystkie te elementy sg jak puzzle. Tylko utozone razem stworza kompletny obraz, ktéry
bedzie zZrodtem Waszej przewagi w walce o uwage poszukujacego w sieci.

[ nieruchomosci-online.pl



